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业务价值宣传之XXX产品

1 【产品定义】
一句话定义​​
用最简单的话说明：​这是个什么产品？解决了什么问题？​​
避免使用复杂术语，要通俗易懂。

示例：政务云管理平台，旨在通过统一管理、监控和运维，解决多云服务商环境下资源分散、数据壁垒和管理不统一的问题，提供资源申请、自动化部署、费用计量、云服务商评价和数据上报等功能，确保政务云资源的高效利用及合规性和安全性的要求。
2 【客户痛点】
​客户为什么需要你？​​
列出1～3个目标用户最痛、最亟待解决的问题。

越具体越好，最好能引起共鸣。

示例：运营商费用支付缺乏科学依据​，存在合规风险
费用结算未建立以绩效与价值为导向的计量与对价机制，未将资源使用效率、服务质量与丰富度、客户体验与满意度等关键绩效指标纳入计费与结算模型，导致付款依据不充分、不透明。
3 【解决方案】
产品解决方案（我们如何解决？）​​
用简洁语言说明产品是怎么解决上述痛点的。

突出产品的主要功能、核心机制，最好用“动词+效果”的方式。
示例：政务云管理平台的监控模块对云服务提供商的云平台能力和云服务质量以及用户满意度及安全合规等方面，提供详细评估报告，参考评估报告的得分来确定费用支付的比例，保证费用支付的科学合规。
4 【目标客户】
明确客户群体​​
描述你的核心用户画像：谁最需要这个产品？

可以按行业、角色、规模、痛点等维度描述。

示例：
省级/市级大数据主管部门​及委托的第三方机构

负责统筹建设与运维本级政务云，并依托全省/全市一体化数据基础平台建设政务云管理平台，提供资源供给、弹性调配、运维管理与费用计量等服务。
政务云服务商（云资源/平台提供商）

政务云资源和服务的提供商，为政务云提供IaaS/PaaS/安全等基础资源与相关服务，需按标准规范为委办局提供云资源和服务，为大数据局提供准确的资源账单与运行数据。

5 【产品定位】
什么样的场景和业务会用到我们的产品？帮助销售寻找这类项目和场景
示例：
政务云资源和服务的统一供给和生命周期管理的完整闭环

支持资源和服务的线上申请、一键式购买，流程审批、自动化部署和结果反馈，用户便捷实现资源的申请和使用；
覆盖申请—审核—测试—开通—变更—退出的全流程线上化管理，配置开通与交付须留痕并据此起算服务费，保证合规性。

政务云环境的全方位评估监管、服务商费用支付的科学依据
管理和监控政务云的云服务提供商的云平台能力和云服务质量以及用户满意度及安全合规等方面，提供详细评估报告，评价结果作为向云服务商支付费用的重要依据。

数据上报

政务云作为数据上报的载体，产生和汇聚各业务系统的相关数据，进入本级政务数据资源池/共享交换平台，由省级统一“上联国家、横向联通”；实现数据自动采集，提升可信度和效率。
6 【产品亮点】
为什么选你？​​
列出3～5个最核心的差异化优势或亮点（最好数据化、场景化）。

可包括：技术优势、成本优势、体验优势、服务优势等。

示例：

国标遵从：
政务云监控模块严格按照国家制定的 《GB/T 34077》标准进行研发， 完全符合国家对政务云的监管要求。采用计算方法科学可靠，生成的监控报告权威可信，监管检查完全合规。是评价云服务商的服务质量权威标准。
7 【怎么卖？】
8 【销售常见问题】
